Les ratios du bilan

Avant de se lancer dans leur présentation il convient de définir certaines grandeurs caractéristiques du bilan qui nous serons utiles pour le calcul. Ce sont par ailleurs des notions à connaître, notions que l’on retrouve dans de nombreux articles de presse et qui sont souvent floues pour les lecteurs. 

La décomposition qui en est donnée ci-dessous vous permet de les calculer à l’aide d’un bilan, pour cela il vous suffit de reporter les montants du bilan dont les intitulés suivent. 

Il faut garder à l’esprit que dans toute analyse financière basée sur les ratios, c’est l’ordre de grandeur qui compte ainsi que l’évolution sur plusieurs années.

	La situation nette
	
	Les capitaux propres

	
	
	

	
	
	

	
	En fin d’exercice et après répartition des résultats, la situation nette est la somme des fonds acquis définitivement aux associés (actionnaires et porteurs de parts).
	
	
	
	Ce sont les fonds conservés par l’entreprise mais éventuellement grevés d’une dette fiscale latente.
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	 

	
	
	

	 
	
	

	
	
	Situation nette

	
	
	

	Capital
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	+ subventions d’investissement
+ provisions réglementées
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	+ prime d’émission, de fusion et d’apport
+ écarts de réévaluation
+ résultat de l’exercice (si avant répartition)
+ réserves (légale, statutaire, réglementées et autres)
+ / - report à nouveau
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	= Situation Nette
	 
	= Capitaux Propres
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	Les fonds propres
	
	Les ressources propres

	
	
	

	
	
	

	
	Ce sont les fonds remboursables en cas de difficultés. Avant le remboursement on déduit de ces fonds les dettes des autres créanciers (Etat, fournisseurs)
	
	
	
	Elles représentent l’ensemble des fonds sur lesquels peuvent s’imputer les pertes, d’où qu’elles proviennent, sans remettre en cause le remboursement des créances détenues par les prêteurs ordinaires.
	

	
	
	
	
	

	 
	
	
	
	

	
	
	

	
	
	 

	Capitaux propres
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	Fonds propres

	
	
	

	
	+ titres participatifs
+ avances conditionnées
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	+ provisions à caractère de réserves
- Non-valeurs (capital souscrit non appelé, frais d’établissements, charges à répartir, écart de conversion actif, prime de remboursement des obligations)
+ écart de conversion passif
+ Quasi-fonds propres (comptes courants d’associés, obligations convertibles, emprunts participatifs)
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	= Fonds Propres
	 
	= Ressources propres
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Analyse de la solvabilité
Ces ratios ont pour objectif de nous aider à répondre à deux questions essentielles : 

· L’entreprise pourra-t-elle faire face à ses dettes lorsqu’elles arriveront à l’échéance ? 

· Existe t’il une marge d’endettement ? 

Pour cela nous analyserons les ressources propres de la société suivant deux angles : 

La vision objective
C’est la mesure de la solvabilité globale de l’affaire : les ressources propres doivent être suffisantes pour supporter une certaine dévalorisation de l’actif tel qu’il figure au bilan. La comparaison du niveau des ressources propres par rapport au total du bilan est une mesure du degré d’engagement des actionnaires dans le risque d’entreprise. 

	
	

	Ratio de solvabilité = 
	Ressources propres
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	Total du bilan

	
	


On considère que ce ratio doit excéder les 25% pour que l’entreprise ne soit pas trop endettée, on majorera ce chiffre pour le secteur industriel (35%) et on le minorera pour le secteur commercial (20%). 

La vision subjective
De ce ratio découle la capacité de l’entreprise de s’endetter auprès du système bancaire. Cette mesure est réalisée par le ratio suivant, appelé ratio de capacité d’endettement:

	Ratio de capacité d'endettement = 
	  Ressources propres  
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	Dettes structurelles

	
	


En règle générale, ce ratio doit être supérieur à 1. Il permet de s’assurer que les concours bancaires à long et moyen terme ne sont pas supérieurs à ceux des investisseurs associés au risque d’entreprise. Plus cette capacité d’endettement est importante, plus la société pourra avoir recours à l’emprunt pour financer des acquisitions ou investissements.

Il convient cependant de modérer cette limite stricte en tenant compte des différents secteurs d’activité et de leurs spécificités. Les entreprises de négoce, par exemple, ont des ressources propres faibles et des engagements à court terme élevés. Dans ce cas le ratio acceptable pourra aller jusqu’à 0,1.

On pourra calculer la marge théorique d’endettement de la façon suivante :

Marge = Ressources propres - Dettes structurelles 

Evaluation des immobilisations
L’objectif de cette évaluation est de comprendre la politique d’investissement et de renouvellement des immobilisations.

Le poids des immobilisations 

	Immobilisations nettes

	[image: image19.png]




	Total du bilan

	


Ce ratio mesure le poids de l’outil de production au sein de l’entreprise. S’il est élevé nous en rechercherons la cause : investissements importants, secteur gourmant en outil industriel, etc.

Le degré d'amortissement
C’est une mesure de l’état de vétusté de l’outil de production, en le calculant sur plusieurs années ont peu ainsi avoir une vision de la politique d’investissement de l’entreprise : l’outil est vieillissant ? Si oui des investissements sont-ils prévus ? Quand ? Quel en sera l’impact sur les comptes ? etc. En cas de rajeunissement, on vérifiera si ces nouveaux investissements sont bien exploités, etc.

	Amortissements économiques
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	Immobilisations amortissables brutes

	


Il existe de nombreux autres ratios exploitables sur le bilan. Dans un souci de clarté nous vous avons présenté les plus courants, et surtout les plus représentatifs.

Lorsqu’on réalise une analyse, et même si l’on est habitué, le temps est crucial. Il ne faut pas tomber dans la redondance d’informations et se contenter de quelques indicateurs biens choisis.

N’oubliez lors de vos analyses qu’il importe plus de se focaliser sur les ordres de grandeur que sur le chiffre brut. Ainsi à l’intérieur d’un même secteur d’activité nous pourrons comparer la structure des différentes sociétés et en tirer des conclusions pertinentes. Cela nous permettra de déceler d’éventuels déséquilibres dans la structure des sociétés, leurs forces et leurs faiblesses.

Les ratios du compte de résultat

Pour analyser rapidement un compte de résultat et mettre en lumière quelques grandeurs caractéristiques, les financiers ont créé toute une batterie de ratios. Ceux-ci sont largement utilisés en analyse financière ainsi que par les banques pour attribuer des lignes de crédit aux entreprises. Avant toute chose, lors de l'utilisation des ratios c'est l'ordre de grandeur qui compte, il ne faut pas s'attarder sur des décimales inutiles. De même leur utilisation ne doit pas être systématisée et être interprétée comme une mesure unique de la santé d'une entreprise, ce ne sont que des indicateurs qui nous apportent un éclairage sur un point particulier de l'activité. 

Ainsi on pourra utiliser les ratios pour vérifier que les ordres de grandeur sont respectés et vérifier toute incohérence dans la formation du résultat de l'entreprise. De même nous pourrons nous livrer à des comparaisons entre différentes entreprises d'un même secteur d'activité et ainsi comparer leurs performances.

La productivité
Pour mesurer la productivité d'une affaire on mettra en relation le personnel de l'entreprise avec des grandeurs significatives telles que le chiffre d'affaires :

	Chiffre d'affaires
	ou
	Valeur ajoutée
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	Nombre de salariés
	
	Nombre de salariés

	
	
	


On pourra à l'aide de ces ratios mesurer la productivité du personnel, suivre son évolution au cours des années, comparer aux ratios du secteur d'activité, etc. Nous pouvons remplacer le Nombre de salariés par les charges de personnel si nous le souhaitons. 

Les ratios de rotation
On mesurera avec les ratios suivants la vitesse de rotation des flux au sein de l'entreprise, la mesure qui en découle est donnée en jours. Cela nous permettra de vérifier la gestion des stocks que mène l'entreprise, fonctionne-elle à flux tendu ? Constitue t'elle des réserves d'une année sur l'autre ? etc. 

La gestion des stocks

	Stock final brut de marchandises
	*360
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	Achat de marchandises
	

	
	

	
	

	
	*360

	Stock final brut de matières premières
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	Achat de matières premières
	

	
	

	
	

	Stock final de produits finis
	*360
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	   (Production vendue - résultat d'exploitation)   
	

	
	



Crédits moyens
Les ratios de rotation suivants nous donnent une mesure en jours des délais de paiement des fournisseurs et des clients, ils permettent de mettre en lumière une éventuelle dérive des encaissements ou une amélioration des conditions pour le paiement des fournisseurs. 

  

	Crédit moyen obtenu des fournisseurs : 
	Dettes fournisseurs
	*360
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	Consommation en provenance des tiers
	

	
	
	

	
	
	

	Crédit moyen accordé aux clients : 
	
	*360

	
	(Créances clients + Encours d'escompte)
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	Chiffre d'affaires
	

	
	
	



La répartition de la valeur ajoutée
La valeur ajoutée dégagée par une entreprise est ensuite répartie entre plusieurs agents, avec les ratios suivants on déterminera sur lesquels elle se porte : Salariés, entreprise, coût du capital (charges financières), etc.

	Charges financières 
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	Valeur ajoutée

	

	

	

	(Salaires et charges de personnel)
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	Valeur ajoutée

	

	

	Capacité d'autofinancement 
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	Valeur ajoutée

	



La rentabilité de l'exploitation
Le premier but d'une entreprise est de créer de la richesse, pour cela une batterie d'indicateurs s'attachent à mesurer la rentabilité de l'affaire.

Le rendement global : on distinguera deux catégories d'entreprises en fonction de la nature de leurs activités :

	Entreprises commerciales : 
	Marge commerciale brute
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	Chiffre d'affaires

	
	

	
	

	Entreprises industrielles : 
	

	
	Valeur ajoutée
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	Production

	
	

	
	

	La rentabilité brute d'exploitation : 
	Excédent Brut d'exploitation
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	Production

	
	



Cet indicateur de la trésorerie dégagée par l'entreprise est un indicateur avancé de la rentabilité économique d'une affaire, généralement ce ratio est supérieur à 10% dans les entreprises industrielles et oscille entre 6 et 8% dans les entreprises de négoce. 

  

	La rentabilité nette d'exploitation : 
	Résultat d'Exploitation

	
	[image: image34.png]




	
	Chiffre d'affaires

	
	


La rentabilité globale 

  

	Rentabilité de l'activité : 
	Capacité d'Autofinancement
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	Chiffre d'affaires

	
	


 

	
	

	Rentabilité économique des capitaux engagés : 
	

	
	Capacité d'Autofinancement 
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	Total du Bilan

	
	

	
	

	Capacité de remboursement des emprunts structurels :   
	Autres Dettes Financières
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	Capacité d'Autofinancement

	
	



Généralement, le ratio ci-dessus doit être inférieur à 3, dans le cas contraire cela signifie un trop lourd endettement de l'entreprise et une capacité à rembourser assez limite. Dans ces conditions les banques ne prêtent généralement plus à l'entreprise. 

  

	Contrôle du niveau des amortissements : 
	Dotation aux amortissements
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	Immobilisations amortissables Brutes

	
	

	
	

	Autofinancement des Investissements : 
	

	
	Autofinancement 
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	Investissements

	
	

	
	

	Rentabilité financière : 
	Résultat de l'exercice
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	Situation Nette

	
	


  

	Poids des charges financières : 
	Charges Financières
	ou
	Charges Financières
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	Résultat d'exploitation
	
	Chiffre d'Affaires.

	
	
	
	



Il sera intéressant avec les ratios ci-dessus de mesurer l'impact des charges financières sur l'activité de l'entreprise et de suivre leur évolution sur 2 ou 3 ans. Une situation saine est généralement caractérisée par un niveau des charges financières ne dépassant pas 2,5 ou 3% du chiffre d'affaires. Il faut toutefois noter que ce niveau est considéré correct pour une entreprise à maturité, les jeunes entreprises très gourmandes en capitaux peuvent aisément dépasser ce chiffre standard.

Pour conclure nous insistons encore sur l'utilisation qui doit être faite des ratios. Ceux-ci doivent jouer un rôle d'indicateur et c'est leur variation qui comptera plus que leur niveau. On se basera généralement sur les trois derniers exercices de l'entreprise pour observer des variations significatives.

